iletisim:

TEB DIS TICARET MERKEZLERI DANISMANI, MILLETLERARASI TiCARET ODASI (ICC)
BANKACILIK KOMiSYON UYESi ABDURRAHMAN OZALP iLE SOYLESI

Merhabalar, Saygilar;

-- M.D: Yayin diinyasiyla ilgili her seyi bulabileceginiz iki ayda bir yayimlanan dergimiz
Medyatik Deklansdrden geliyoruz. Uygarligin mesalelerini tasiyanlardan biri olarak
gordiigimiz sahsinizla kiiguk bir soylesi gerceklestirmek istiyoruz. Kabul buyurur musunuz?
--Memnuniyetle

-- M.D: Bize kendinizden bahseder misiniz, bugiline gelinceye kadar neler yaptiniz?

-- Evet, 1963 yilinda Sanliurfa’nin Ceylanpinar ilgesinde diinyaya geldim. ilk, Orta ve Lise
egitimimi ayni ilgede tamamladiktan sonra yiiksek 6grenimimi Cukurova Universitesi,
iktisadi ve idari Bilimler Fakiiltesi, Turizm isletmeciligi ve Otelcilik Yiiksek Okulunda
tamamladim. Askerligimi yedek subay ingilizce miitercim olarak yaptim ve 1988 terihinde
terhis oldum. O sene bazi bankalarin agmis oldugu sinavlara girdim. Garanti Bankasi’'nin
sinavini kazandim ve bankada ¢alismaya bagladim. Benim ki klasik bankacilik degildi. O
donem dis ticaret, kambiyo olarak tanimlaniyordu. Bende bankaya kambiyocu olarak
yetistirilmek lizere girmistim. 4 aylik bir temel bankacilik ve kambiyo egitiminden sonra
tam yetkili bir subede kambiyo elemani olarak ¢alismaya basladim. Egitimde bize kambiyo
ile ilgili ic mevzuat, uluslararasi kurallar, 6deme yontemleri ve ilgili teknik bilgiler
verilmisti. O donemde kambiyo ¢ok agir ve kapsamliydi. Bir cok mevzuati bilmek ve takip
etmek gerekiyordu. Bankalarda “Kambiyo Tazminati” adi altinda bir tazminat
bulunuyordu. Kambiyo servislerinde galisan yetkililere veriliyordu. Bende bir yil sonra
yetkili olduktan sonra almaya bagladim. Benim yaptigim tamamen ithalat, ihracat ve doviz
islemleri operasyonuydu. Kendimi bu alanda yetistirmek i¢in kaynaklari tariyor ve bilgiye
ulagsmaya c¢alisiyordum. Kaynaklar son derece kisithiydi. Bugiinkii gibi internet, Google, cep
telefonu ve elektronik posta yoktu. Akreditif ve Garanti mesajlan daktilo ile mektup
formatinda veya teleks olan yerlerde teleks ile yazilip gonderiliyordu. 1990 yilinin
baslarinda ilk defa SWIFT’i duyduk. SWIFT merkezi Briiksel’de olan bir yazilim firmasiydi.
Bankalar arasi giivenli haberlesmeyi saglamak iizere sistem ve yazilim gelistirmisti. Sisteme
abone bankalar giivenli ve hizli bir sekilde elektronik ortamda finansal mesajlari gonderip
alabiliyorlardi. Kisaca finansal mesajlarin (Havale, Akreditif, Hazine mesajlari) ¢ok giivenli
ve hizh bir sekilde alinmasini ve génderilmesini sagliyordu. Bazi arkadaslarimiz “Simit”
seklinde telaffuz ediyorlardi. O dénem Garanti Bankasi SWIFT sistemine gegen ve yazilimini
kendisi yazan ilk bankalardan biriydi. Bende defalarca SWIFT egitimlerine gittim, daha
sonraki meslek hayatima ciddi katkisi oldu. Yine ayni donemde ilk defa ICC ile tanistim. ICC,
Milletlerarasi Ticaret Odasi’nin ingilizce bas harflerinden olusuyordu. ICC, merkezi Paris’te
bulunan bir is organizasyonudur. Hemen hemen biitiin iilkelerde milli komiteleri vardir.
Bizdeki komiteleri Ankara’dadir. ICC, Dis ticarette kullanilan 6deme yéntemleri ve teslim
sekilleri basta olmak iizere ticaret ile ugrasanlarin hayalarini kolaylastirmak icin galismalar
yapiyor ve uluslararasi kurallar olusturuyordu, bugiinde ayni caligmalarini devam
ettirmektedir. Garanti bankasinda yedi yil calistim. Daha sonra sirasiyla Toprak bank,
Siimerbank, Finansbank ve Disbank’ta ¢alistim. Disbank’in daha sonra Fortis tarafindan



satin alinmasi ve Fortis’in TEB ile birlesmesi sonucu TEB’e ge¢mis oldum. Halen TEB’in Dis
Ticaret Danismani olarak gorev yapiyorum. Toplamda 26 yillik bankacilik yada daha dogru
bir ifade ile dis ticaret tecriibem vardir. Bu siire igerisinde ICC’'nin bankacilik komisyonuna
katildim, ICC’nin uluslararasi kurallar ile ilgili bir gok ¢alismasina katildim. Bunlardan
baslicalari sunlardir; UCP 500’in revizyonu, URDG 458’in revizyonu, ISBP, URF (Forfaiting
kurallan), CDCS (Akreditif uzmanlik sinavi), CITF (Ticarettin finansmani uzmanlik sinavi),
BPO ¢alismalaridir. Bunlarin disinda yine ICC’ nin resmi goriislerinin oylanmasi vs.
Tiirkiye’de her yil ICC adina ICC Kurallan, ICC goriigleri, CDCS sinavina hazirlik ile ilgili bir
¢ok seminer ve konferans veriyorum. Dis ticaret konusunda kitap ve makale ¢alismalarim
vardir. ICP 600, ISBP ve URDG geviri calismalarina katildim. En son BPO kurallari olan
URBPO 750E kurallarinin gevirisini yaptim.

-- MD: Profilinize baktigimizda bir insan gliciinli asacak sekilde gorev ve sorumluluk
yuklenmissiniz. Bunu basarmanizin sirri nedir, mesleginize olan ask mi diyelim?

-- Evet, meslegimi gergekten ¢ok seviyorum. Bu nedenle yaptigim ¢alismalar higbir zaman
bana yorgunluk veya bikkinlik vermiyor. Simdiki meslegime tamamen bir tesadiif sonucu
girdim. Daha dnceden hedefledigim bir meslek degildi, hatta boyle bir meslekten haberim
bile yoktu diyebilirim. Askerligimin son giinlerinde bir giin Ankara Sihhiye Orduevinde
gazeteleri karistirirken bankanin sinav ilanlarini gérdiim. ilanda “Kambiyocu olarak
yetistirilmek lizere yabanci dil bilen 4 yillik okul mezunlari” araniyordu, o anda sinava
girmeye karar verdim, tam olarak kambiyonun ne anlama geldigini dahi bilmiyordum.
Sinava girdim. Sinavi gectim. O dénem paraya ihtiyacim oldugu icin kisa bir siireligine de
olsa o isi yapmay! diisiindiim. ise basladiktan sonra sevmeye basladim. Sadece operasyon
yapmiyor, isin teorisi ve mevzuatini da 6grenmeye ¢alistyordum. Arkadaglarimin ¢ogu
sadece kendilerine verilen isi yaparken bana daha fazlasini yapmaya ve 6grenmeye
¢alisiyordum. Sonugta isime asik oldum. Bir basari varsa bunun sonucudur diyebilirim.

-- M.D: Bugline degin yazdiginiz kitaplar, makaleler vb. s6z eder misiniz?
-- Bazi kitap ve makalelerim sunlardir:

Kitaplar

“BPO’ NUN KULLANILMASI” 2014, 248 sayfa
“Akreditif&Stanby REZERV KONULARI” 2012, 568 sayfa
“AKREDITIF, RiISKLER VE UCP” 2007, 570 sayfa

“UCP 600”in KULLANILMASI VE AKREDITiF” 3 Baski, 2007, 570 sayfa

“DIS TICARETTE TESLIM VE ODEME SEKILLERI” 2004, 396 sayfa

“TEMINAT MEKTUPLARINA iLiSiKiN 1CC KURALLARI, URDG 758,
(Prof.Dr.Nuray Eksi, Nihayet Durukanoglu ile ortak ¢alisma)

“Yeni ISBP’ye gore AKREDITIF ve UYGULAMA” Basiliyor...

Bazi Makaleler
“BANK HOLIDAYS AND LETTER OF CREDITS”
Letter of Credit Update, Volume 16, Number 4, April 2000, U.S.A.
“KURESEL KRIZiN TICARETTIN FINANSMANI UZERINDEKI ETKILERI” Yorum
Radikal Gazetesi, 31.08.2009, Misafir Yazar
DIS TICARET CESITLi MAKALELER
Banka ve Finans Hukuku Dergisi, Legal yayinlari, yilda 2 defa yayinlanir



Uluslararasi Ticaret ve Finans Dergisi, Legal Yayinlari, yilda 2 defa yayinlanir
EuroFinans Dergisi, BPO (Bank Payment Obligation) Makale, Nisan 2014

-- MD: “Dis Ticarette Yeni Odeme Yéntemi BPO’nun Kullanilmasi” isimli kitabinizda séziinii
ettiginiz yeni yontemi birkac ciimle ile bize de tanitir misiniz? Geleneksel 6deme yontemleri
sizce hangi bakimdan yetersiz kalmaktadirlar?

-- BPO (Bank Payment Obligation) yani Banka Odeme Yiikiimliiliigii (BOY) giiniimiizde
kullanilan geleneksel 6deme yontemlerinin avantajli yanlarini teknolojinin getirdigi
kolaylik ile birlestirip sunan kolay, hizli ve banka giivenceli yeni bir 6deme yéntemidir. i¢
ve Dis Ticarette kullanilabilir.

BPO, alici adina hareket eden bir bankanin satici i¢in saticinin bankasina karsi girdigi geri
doniilmez sarth bir 6deme yikimlialagidiir. Bu yikiimliiligiin sarti, yliikleme yapilmadan
once alici tarafindan belirlenen ve bankalarin abone oldugu islem Eslestirme Uygulamasi
(TMA-Transaction Matching Application) denilen bir platforma alici tarafindan belirlenen
sartlarin yerlestirilmesi ve yiikleme yapildiktan sonra satici tarafindan bankasi araciligiyla
bu platforma (TMA) gonderilen bilgilerin elektronik ortamda eslesmesi sonucu 6deme
yapilmasini saglayan bir sistemdir. Odeme, BPO’nun sartina gére goriildiigiinde veya vadeli
olabilir.

BPO ticari hayat i¢in yeni alternatiftir, mevcut ticari finansman ¢6ziimlerinin yerini almak
tizere degil, bunlari tamamlamak iizere tasarlanmistir.

BPO anlatilirken avantajlarini géstermek bakimindan Akreditif ve Mal Mukabili 6deme
yontemleri ile karsilastirmak gerekir.

Akreditifte akreditif sartina gore fiziki belgelerin bankaya ibraz edilmesi ve uygun
bulunmasindan sonra saticiya banka tarafindan 6deme yapilir, satici, alici ile ugrasmaz.
Banka giivencesi vardir. BPO’da da benzer bir yapi vardir, ancak fiziki belgeler bankaya
ibraz edilmez, bunun yerine sadece yiikleme belgelerinden alinan veriler bankaya
gonderilir, veriler elektronik ortamda eglestirilir, uygun bulunursa 6deme yapilir. Fiziki
belgeler bankaya ibraz edilmedigi ve incelenmedigi icin zaman kaybi olmaz. BPO’da fiziki
belgeler olmadigi halde akreditif gibi banka giivencesi vardir.

Mal mukabilinde satici mali génderdikten sonra belgeleri bankaya ibraz etmez, direkt
olarak aliciya gonderir. Bu nedenle hizhdir, ancak banka 6deme giivencesi yoktur. Yani alici
6deme yapmazsa bir banka araya girip saticlya 6deme yapmaz.

BPO, esas olarak Mal Mukabili (Agik hesap) ve Akreditif arasindaki agigi kapatmaktadir.

Yukarida goriildiigi gibi geleneksel 6deme yontemleri hiz, basitlik, kolaylik ve gilivence gibi
ozelliklerin tiimiinii bir arada vermek konusunda yetersiz kalabilmektedir. Birinde hiz var,
glivence yok, digerinde giivence var, ancak inceleme ve yavaslik vardir. BPO bunlarin
timinii teknolojinin yardimi ile bir arada verebilmektedir. BPO ile taraflar Mal
Mukabilinin hiz ve kolayhgini kullanirken Akreditifin 6deme giivencesi ve finansman
imkanlarina fiziki belgelere 6zgii kaybolma, tahrifat, calinma, rezerv gibi risk ve zorluklar
ile ugragsmadan erisebilmektedirler.



-- MD: Dis Ticaret Seminerlerinde yaptiginiz konusmalarda, BPO hakkinda detayli bilgi
verisiniz, uygulamada olumlu gelismelere vesile oldu mu?

--Evet, kesinlikle oldu diyebilirim. Ozellikle BPO (Bank Payment Obligation) ’yu bir kitap ile
dis ticaret camiasinda kisilerle bulusturmam ve bu konuda gerek ICC, gerek Tiirkiye
Bankalar Birligi ve gerekse de TEB ve TiM (Tiirkiye ihracatgilar meclisi) isbirligi ile yapilan
seminer ve konferanslar ¢ok ciddi farkindalilik yaratti. Seminer ve konferanslara katilan bir
cok firma kendilerine ayrica bilgi verilmesi talebinde bulundular. Ozellikle TEB ve TiM
isbirligi ile yapilan seminere yaklasik 350 kisi katilmistir. Katiimcilara benim BPO igin
yazmig oldugum kitap TEB’in sponsorlugunda dagitildi. Daha sonra TEB’in Adana,
Gaziantep, izmir, Ankara ve Istanbul’da yaptigi ayri seminerlere bir ¢ok firma katild.
Simdiye kadar yaklasik 1000 kisi seminer ve konferanslarimiza katildi diyebilirim.

-- MD: Bankacilik ve Dis Ticaret 6teden beri idealiniz miydi yoksa hayatin akisinin getirdigi bir
yerde mi buldunuz kendinizi?

-- yukarida da anlattigim gibi tamamen hayatin akisi ile kendimi Bankacilik ve Dis ticarettin
icerisinde buldum. Benim esas meslegim Turizm dir, ancak hi¢ yapmadim.

-- MD: Bir llkenin dis ticaretini etkileyecek unsurlar nelerdir?
-- Sanayi, egitimli insan giicii, teknoloji, kalite, standartlar, pazarlama ve politikalardir.

-- MD: Gumriik mevzuatimizin yeterli diizenlemeleri icerdigi kanisinda misiniz? Kanun koyucu
“Bir madde de siz ekleyin” diye bir imkan tanisa dis ticaretimizin olumlu yonde gelismesi igin
hangi kanuna nasil bir madde eklerdiniz?

--80’li yillara gore ¢ok onemli kolaylik saglayan diizenlemeler yapildi, ancak yeterli degildir.
Daha yapilacak ¢ok sey var diisiincesindeyim. Belli bir kanuna bir madde eklemek yerine
hizi engelleyen ve biirokrasiyi artiran maddeleri veya ifadeleri ayiklardim. Bunlari tespit
etmek icin ithalat ve ihracatgilara anket yapilabilir.

-- M.D: Henliz yolun basinda olan meslektaslariniza, sizin kadar basarili olabilmeleri igin,
“cok calismak” disinda, tavsiye edebileceginiz en 6nemli sey nedir?

--Dig Ticaret alaninda g¢aligan veya liniversite veya ozel kurslarda egitim goren
meslektaslarima en 6nemli tavsiyem sudur;

1-isleriyle ilgili tiim teknik bilgilere hakim olsunlar (Teslim sekilleri, 65deme yéntemleri,
finansman yontemleri vs.)

2-isleriyle ilgili mevzuati 6grensinler, bu, kanun maddelerini ezberlesinler anlaminda
degildir, neyi nerde bulabileceklerini bilsinler anlaminda séyliiyorum.

3-Giincel kalsinlar, degisiklikleri takip etsinler. Dis ticaret cok dinamiktir, kurallar ve
mevzuati siirekli degisebilmektedir. Etkin bir sekilde takip edilmesi gerekir.

4-Dis Ticaret operasyonunda ¢ok titiz ve dikkatli olsunlar. Seytan ayrintida gizlidir ve dis
ticaret operasyonu ¢ok sevdigi bir alandir.

-- M.D: Biraz da 6zel yasantiniza deginsek, mesleki ugrasinizin disinda hayatiniza renk katan
hobileriniz var midir?

--Genelde yeni ¢ikan kitaplar takip ederim. Resim sanatina ilgim vardir, eskiden amatoérce
bir seyler yapardim, simdi zaman bulamiyorum, ileride yaparim diye hayal ediyorum.



-- M.D: Ask nedir sizce? Kapsama alanini ve tirini tayin sahsiniza ait olmak lGzere neler
soylemek istersiniz?

--Ask bir seyi cok sevmek, istemek, keyif almak ve o sey ile biitiinlegsmektir, hissetmektir.
Ask sadece insanlar arasinda olmaz. insan ve doga, insan ve soyut kavramlar arasinda da
olabilir.

-- M.D: Renklerin ortak dilleri var, sizin iletisim kurdugunuz renk hangisi? Giysilerinizde,
arabanizda, esyalarinizda tercih ettiginiz renkler var midir ya da su rengi hig bir yerde
kullanmam diyebileceginiz bir renk?

--Bizim taraflarda 1 lira fazla olsun kirmizi olsun seklinde bir deyim vardir. Ben biitiin
renkleri severim. is kiyafetlerimde daha ¢ok siyah, lacivert, acik gri ve koyu gri tercih
ederken, is disinda agik/koyu kahve ve mavi renkleri daha ¢ok tercih ediyorum. Mor ve
koyu haki rengi ¢ok zorunlu olmasam kullanmam.

-- M.D: Sayin Danismanimiz, sliphesiz ki sahsinizdan 6grenmek istedigimiz bilgiler bunlarla
sinirli degil ancak ¢ok degerli zamaninizi almanin farkindahgi ve dergimizin sayfa siniri
soylesimizi burada noktalamak mecburiyetini getiriyor. Bu derece zor ugrasiniz igin size
kolayliklar diliyor, ilim ve bilim dolu saglkli 6mir gecirmenizi temenni ediyoruz. Minnet ve
sikranlarimizin arziyla.

MEDYATIK DEKLANSOR









