TICARI AKREDITIFLERIN AVANTAJ VE DEZAVANTAJLARI

Akreditif, bankanin 6deme taahhiidi olan bir 6deme yontemidir. Taraflarin birbirlerini tanimadiklari
veya birbirlerinin bulundugu cografyanin riskini almak istemedikleri yerde kullanilmasi gereken bir
ddeme yodntemidir. Ticaretin cok temel iki unsuru mal teslimi ve ddemedir. Odemeler tarihin il
caglarindan beri pesin, veresiye, tahsilat veya kredili olmustur. Burada 6deme yontemlerinin tercihi ve
kullanilmasi taraflarin birbirlerini tanimasina, itibar ve mali durumun yapisi ile ekonomik, siyasal ve
konjonktiirel durum ile cografi yerlere gore degisir. Pesin ve Veresiye (Mal mukabili, A¢ik hesap) daha
cok taraflardan birinin elinin gli¢li oldugu, tekel durumunun oldugu veya taraflarin birbirlerini ¢cok iyi
tanidigl durumlarda tercih edilirken, Tahsil (kapida veya bir yerde 6deme) birbirlerini genelde
tanimayan ancak mal veya mali temsil eden belgelerin direkt olarak veya lgiinci bir taraf araciligiyla
(tahsildar, kargo, tahsil bankasi, ptt gibi.) ddeme durumlarinda tercih edilir. Bunlarin her birinin bir
taraf icin fazla riski vardir. Ornegin; pesin 6deme ydnteminin riski alici taraf icin yiiksek olurken, mal
mukabili 6deme yénteminin riski satici icin ylksektir, diger taraftan tahsilat yénteminin her iki taraf
icin riskleri vardir. cogu zaman bunlar teminat mektubu, garanti, standby, aval, taahhiithame, sigorta
gibi ek glvencelerle dengelenmeye calisilir. Bir baska 6deme yontemi vardir ki bu dengeyi
kendiliginden saglar; Akreditif.

Akreditif tarihin cok eski donemlerinde baska isim ve yontemlerle kullanildigi halde bugiin tanidigimiz
haliyle ortacagdan hemen sonra kullanilmistir. Onceleri sadece para tasima zahmetinden kurtarmak
icin seyahat ceki (Travelers Letter of credit) seklinde kullanilan akreditif daha sonralari ticaretin 6nemli
bir 6deme yontemi olmustur. Bunu Ticari Akreditif (Commercial Letter of Credit) olarak adlandiriyoruz.
ilk paragrafta bahsini ettigimiz “Kredili 6deme” yani liclincii bir tarafin ddeme islemine bir giiven
unsuru olarak dahil olmasiyla gerceklesen bir yapi olarak karsimiza ¢ikmaktadir.

Akreditif dogru ve basarili kullanildigindan ¢ok gli¢li bir 6deme yontemidir, dyle ki hi¢ tanimadiginiz
bir kisi ve bolgeye gdnderdiginiz malin bedelini hemen yani basinizda ki iyi bir bankadan alabilmeniz
mimkindir. Akreditif sartina uygun olarak mali yiikledikten ve uygun belgeleri bankaya ibraz ettikten
sonra riskiniz yoktur. Satici agisindan durum bdyleyken alici agisindan da avantajli taraflari vardir. Alici,
olayl baslatan taraf olarak akreditif sartlarini kendisi olusturur, bankasi alicinin istedigi sartlari
akreditife yazar ve takipgisi olur. islemde bir gérevli (teyit bankasi) varsa bu durumda ibraz edilen
belgeler iki bankanin kontroliinden gecer. Boylece alici kendisine gelen mal ve belgelerden emin olur.
Sonucta akreditif alici ve satici icin dengeli bir 6deme yontemidir.

Genelde bakacak olursak akreditif 6deme yontemlerinin avantaj ve dezavantajlari asagidaki gibi
siralanabilir.

Akreditifin Avantajlari (Genel olarak)

Satici, diinyanin her yerine riski azaltarak ticaret yapabilir

Satici, alicinin mali kabul etmeme riskini ortadan kaldirir

Satici, alicinin belgeleri teslim almama riskini ortadan kaldirir

Satici, alicinin iyi niyetli olmama riskini ortadan kaldirir

Satici, alici ve bankasi tarafindan dolandiriima (fraud) riskini azaltir

Satici, UGglincl taraflarin dolandirma (fraud) riskini ortadan kaldirir (kurye, hirsizlik vs.)
Satici, mali getirme riskini ortadan kaldirir

Satici, malin millilesme riskini ortadan kaldirir



Satici, yikleme sonrasi pazarlik ve fiyat indirme tartisma riskini ortadan kaldirir
Saticl, belgelerin yolda kaybolma riskini ortadan kaldirir

Satici, mal bedelinin 6denmeme riskini ortadan kaldirir

Satici, Ulke riskini ortadan kaldirabilir

Satici, alicinin bankasi riskini ortadan kaldirabilir

Satici, finansman imkanlari elde eder (iskonto, istira)

Satici, kredi alabilir (temlik, teminat)

Satici, aracilik yaparak para kazanabilir (devredilebilir akreditif ile)

Satici, baska yerden mal alabilir (temlik, teminat)

Satici, yapilandiriimis islemler yapabilir

Satici, kompleks projelere girebilir

Alici, uygun olmayan belge (rezerv) sunma riskini ortadan kaldirir

Alici, belgelerin iki bankaca kontrol edildiginden emin olur (gérevli banka varsa)
Alici, ithali engelleyen eksik, yanlis veya yetersiz belge riskini ortadan kaldirir
Alici, kendisini koruyan sartlari akreditifine koyabilir

Alici, saticinin kotd niyetli girisimlerine engel olabilir

Alict, malin ve belgelerin s6zlesmeye uygun olacagindan emin olur

Alici, malin usuliine uygun olarak tam yiklendiginden emin olur

Alici, belgelerin yoldayken kaybolmasina énlem alabilir

Alici, finansman imkanlari elde edebilir (postfinansman)

Akreditifin dezavantajlari (Genel olarak)

Saticinin akreditif teknigini bilmesi ve yerinde dogru uygulamasi gerekir

Saticinin ICC'nin akreditiflere iliskin kurallarini, resmi gérislerini, bilirkisi kararlarini (docdex) bilmesi
gerekir

Saticinin kendisini strekli gincel tutmasi gerekir
Saticinin ¢ok dikkatli davranmasi gerekir, en ufak bir ihmal akreditif taahh{idiinii ortadan kaldirir

Saticinin rezerve girmemesi gerekir, yani akreditif altinda uygun ibrazda bulunmasi gerekir [uygun
ibraz; akreditif sartlari ve tabi oldugu kurallara uygun belge sunulmasidir]

Saticinin akreditifi ve satir aralarini ok iyi okumasi gerekir, aleyhine ¢alisan sartlar olabilir
Saticin sabirla her bir sarti incelemesi ve anlamasi gerekir, kompleks akreditifte gézden kacgabilir
Akreditif sahte olabilir

Akreditif isler (operatif) olmayabilir



Akreditif sadece taslak (draft) olabilir, heniiz agilmamis olabilir

Satici slireleri ve vadeleri gecirmis olabilir

Satici igin amir banka zayif, bilinmiyor ve itibarli olmayabilir

Saticinin teyit aldigl banka yeterli, gliclli, basiretli ve itibarli olmayabilir

Saticl, rezerv olmasi halleri icin varis yeri mevzuatini incelememis olabilir

Saticl, ICC-BAFT-Wolfsberg Group’un Ticaretin Finansmani Prensipleri konusunda bilgisi olmayabilir
Satici, misteri ve bankasi icin Misteri Durum Tespiti (MDT) Yapmamis olabilir

Saticl, rezerv durumlari icin 6nlem almamis B plani yapmamis olabilir

Alici akreditif teknigini bilmiyor olabilir

Alici akreditif ICC'nin akreditif kurallarini hi¢ duymamis ve kullanmamis olabilir

Alict ICC'nin akreditif kurallarini dogru yorumlamayi yapamiyor olabilir

Alici akreditiflere iliskin verilen resmi ICC Gorislerini, bilirkisi ve Yargitay kararlarini bilmiyor olabilir
Alicinin bankasi basiretli olmayabilir

Alici yanlis ve eksik teklif formu vermis olabilir

Alici teklif formuna ihtiyaci olan biitlin belge ve ilave sartlari yazmamis olabilir

Alici, eksik yikleme ve kalitesiz mal konusunda endisesi oldugu halde bunu kanitlayan belge istememis
olabilir

Alici, Fatura, tasima ve sigorta belgelerini detayl bilgi ile istememis olabilir

Alici, Diger belgelerin igerik ve diizenleyici bilgilerini detayli istememis olabilir

Alici, kendisine teslim edilen belgeleri inceleme yeterliliginde olmayabilir

Akreditifteki bankalar (amir banka ve gorevli banka) riskli yanhs uygulama yapabilir

Alici, belgelerin yolda kaybolmasina karsi 6nlem almamis olabilir

Alici, yaptirim, ambargo ve mieyyideler konusunda énlem almamis olabilir

Alici, ICC-BAFT-Wolfsberg Group’un Ticaretin Finansmani Prensipleri konusunda bilgisi olmayabilir
Alici, misteri ve bankasi icin Misteri Durum Tespiti (MDT) Yapmamis olabilir

Not : Teminat Akreditifleri (Standby Letter of Credit) bir baska yazimizin konusu olacaktir, bu nedenle
burada bahsedilmemistir. Nisan 2020
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