ITHALAT GENELGESI VE BPO (Bank Payment Obligation)

Yeni ithalat genelgesi yayinlandi, BPO (Bank Payment Obligation) farkindalig: artti. Bir¢ok
kisi BPO’yu ithalat genelgesi ile duydu, oysa BPO, 2014 yilindan beri i¢ ve dis ticarette diinyada
ve lilkemizde basari ile kullanilan ¢agdas bir 6deme yontemidir. BPO’nun ortaya ¢ikisy, isleyisi
ve avantajlarmi asagida verecegim. Bundan 6nce ithalat genelgesinde yer almasinin énemine
deginmek istiyorum. BPO i¢in 2014 yilinda ICC (International Chamber of Commerce) tarafin-
dan kurallar1 (URBPO-Uniform Rules for Bank Payment Obligation) yazildiktan sonra tanitimi
yapildi. Diinyada bir¢ok 6nemli ve biiyiik firma ve banka bu 6deme yontemini kullanmaya
bagladi. Tiirkiye de bunlardan biridir. TIM (Tiirkiye Thracatgilar Meclisi) sahip cikt, tanitim
konferansina ev sahipligi yapti ve bdylece o donemde diinyada ve Tiirkiye’de hentiiz bir¢ok
finans kurumu bu 6deme yontemini duymadan veya kavrayamadan once ithalat ve ihracatgi-
larimiz duymus oldu, bazilar1 bankalarin zorlayarak bu 6deme yontemini 6grenmelerini sag-
lad1. Her yenilik ve teknolojide oldugu gibi bu 6deme yontemine de direng oldu, 6zellikle ko-
nuya vakif olamayanlar tarafindan olumsuz bildirimler yapildig1 da goriildii. Sonugta ¢ok bii-
ylik ve onemli kurumsal firmalarin bu 6deme yontemini basari ile kullanmalar1 piyasaya bir
gliven vermis oldu. BPO’yu kullanan firmalar avantaj ve kolayligii gordiikten sonra zaten kul-
lanmaya devam ediyorlar. BPO’da basta kolaylik, ucuzluk, hiz ve banka giivencesi olmak tizere
ticaret yapanlarin ihtiya¢ duydugu her sey var, daha ne olsun!

Son donemde bu 6deme yontemi ile ilgili yine olumsuz soylentiler ¢itkmaya basladi, nedeni;
tizerinde calistig1 platformun degismesidir.

Mevcut durumda bankalar BPO islemleri i¢in zorunlu olmamakla birlikte piyasada diger
firmalar pek olmadig1 icin yayginlig1 ve giivenligi nedeniyle SWIFT in TSU (Trade Services Uti-
lity) elektronik eslestirme platformunu kullanmaktadirlar. Teknolojideki gelismeler nedeniyle
SWIFT tarafindan TSU'nun durdurulmas: karar1 alindi, muhtemelen daha iyi bir seyler yap-
mak, blockchain gibi teknikleri kullanmak nedeniyle olabilir. Bunun iizerine zaten teknoloji fir-
malar1 bu agig1 kapatmak tizere hemen faaliyete basladilar. China Systems, essDocs gibi firma-
lar yeni ve kullanic1 dostu yeni platformlar yaptilar, bunlardan biri essDocs'un CMATCH isimli
uygulamasidir, bankalar su anda bunu test ediyorlar, TSU durduktan sonra bu ve buna benzer
uygulamalar1 kullanacaklar. Ancak bu haberler iizerine olumsuz propagandalrda yine ortaya
¢ikmaya basladi; BPO'nun fisi gekiliyor, BPO 6ldii gibi. Bunlar dogru degildir. BPO bir 6deme
yontemidir, her zaman var olacaktir, ancak az kullanilir veya kullanilmaz o taraflarin degerlen-
dirmesine ve kararina bagh olacaktir. Benim diisiincem kullanimmin artacagi, blockchain tize-
rinde yapilandirilarak ¢ok daha verimli kullanilabilecegi yoniindedir. Mevcut durumda akre-
ditifler blockchain tizerinde basar ile kullanilmaya baslandi, bunun BPO i¢in de yapilmamasi
i¢in hicbir neden yoktur. Blockchain tizerinde ¢ok gilizel isletilebilir. Kagitsiz ticaretin 6nemi bu
dénemde ¢ok daha fazla goriildii, Diinya Ticaret Orgiitii (WTO-World Trade Organization) ve
ICC’nin hiikiimet ve merkez bankalarina dijitallesme ¢agrilar1 bulunmaktadir. BPO veya benzer
tek ve platformlarin kullanimini arttiracaktir.

Iste bu noktada Tiirkiye devletinin yaptig1 calismalar, aldig1 kararlar ve yaptigi uygulamalar
takdire sayandir. Bunlardan biri de BPO’nun bir 6deme yontemi olarak ithalat genelgesinde yer
almasidir. Buna bile itiraz edenler var; az kullanilan bir yontem neden ithalat genelgesinde
veya resmi dokiimanlarda yer aliyor diye. Resmi dokiimanlarda yer almak az veya ¢ok kullan-
maya degil bir teknik olarak mevcudiyetine bagl olmalidir. Burada devletin yaptig1 dogru ve



yerindedir. Piyasay1 anlamak, gelecegi gormek ve ticaret yapanlarin hayatini kolaylastirmaktir.
Buda Diinya Ticaret Orgiitii ve Milletlerarasi Ticaret Odasinin misyonu ile aynidir.

Ithalat genelgesinde BPO'nun gectigi yerlerde aciklamaya muhtag yerleri asagida verdikten
sonra BPO’yu genel olarak verecegim.

ITHALAT GENELGESINDE BPO (Bank Payment Obligation)

Ithalat bedelleri

MADDE 1 - (1) ithalat bedelleri, Tiirk Paras1 Kiymetini Koruma Hakkinda 32 Sayil
Karar, bu Karar’a iliskin 2008/32-34 Sayil1 Teblig ve Hazine ve Maliye Bakanlig: ta-
rafindan bunlara ek olarak yapilacak diizenlemeler gercevesinde ithalatci ile ihra-
catci arasindaki sozlesmeye ve uluslararasi kurallar ile bankacilik teamdtillerine gore
bankalar araciligiyla doviz veya Tiirk lirasi (TL) olarak odenir.

Odeme sekilleri

MADDE 2 — (1) Ithalat islemleri uluslararasi kurallar ve bankacilik teamiilleri cer-
cevesinde; “Akreditifli Odeme”, “Vadeli Akreditifli Odeme”, “Vesaik Mukabili
Odeme”, “Mal Mukabili Odeme”, “Kabul Kredili Akreditifli Odeme”, “Kabul Kre-
dili Vesaik Mukabili Odeme”, “Kabul Kredili Mal Mukabili Odeme”, “Pesin
Odeme” ve Banka Odeme Yiikiimliiliigii (BPO) sekillerine gore gerceklestirilir.

Ithalat bedellerinin 6denmesi, MADDE 3 — (1)

(7) Vadeli akreditif, kabul kredili, mal mukabili ve Banka Odeme Yiikiimliiliigii
(BPO) 6deme sekline gore yapilan ithalatta, firmalarin beyanina istinaden goriin-
meyen islemlere iliskin hiikiimler ¢ergevesinde faiz transferi yapilabilir.

Aciklama : Burada BPO su sekilde yer almalidir; Banka Odeme Yiikiimliiliigii
(BPO) (Vadeli BPO, Kabul Kredili BPO) ilavesi yapmak gerekir, zira akreditifte ol-
dugu gibi ibrazda 6demeli akreditif (by payment, sight) gibi veri seti (data sets) su-
numu ile 6demeli BPO vardir, yani vadeli olmayan BPO’yu ayirmak gerekir.

YENI BIR ODEME YONTEMI OLARAK; BPO (Bank Payment Obligation)

BPO (Bank Payment Obligation) giiniimiizde kullanilan geleneksel 6deme y&ntemlerinin
avantajli yanlarini teknolojinin getirdigi hiz ve kolaylik ile birlestirip sunan yeni bir 6deme yon-
temidir.

BPQO, alic1 adina hareket eden bir bankanin satici i¢in saticinin bankasina kars girdigi geri
doniilmez sarth bir 6deme yiikiimliiliiglidiir. Bu yiikiimliliigiin konusu, bir malin satici tara-
findan siparis ve satim s6zlesmesine uygun olarak yiiklenmesi ve parasini bir banka giivencesi
ile alabilmesidir. BPO yontemi bunu hizli ve kolay bicimde gerceklestirebilmektedir. Bunun igin
BPO islemini yapabilecek en az iki bankaya ihtiyac vardir. Bu iki bankanin elektronik ortamda
veri eglesmesi yapabilecek bir platforma ihtiyact vardir, bu sisteme Islem Eslestirme Uygula-
mas1 (TMA-Transaction Matching Application) denir. BPO islemi yapabilmek igin bankalarin
bu sistemi satin almis olmalari gerekir. Bunun belli firmasi yoktur, kimsenin tekelinde degildir,



bazi yanlis anlasilmalar buradan kaynaklaniyor, sanki sadece swift'in TSU’sunu kullanmak zo-
runlulugu varmis gibi bakiliyor. Bu nedenle TSU giderse BPO’da gider gibi bakiliyor. Oyle bir
durum yoktur. Herhangi bir teknoloji firmasinin bir iiriinii kullanilabilir, bankalar kendileri ge-
listirip aralarinda kullanabilirler, blockchain {izerinde yapilabilir. Burada énemli olan BDDK
veya ilgili diizenleyici kurumlarin gerektirdigi seviye ve standartlarda giivenligin saglanmis
olmasidir. Bu sistemi satin alan bankalara BPO islemi yapmaya hazir bankalar diyoruz. Alic1 ve
saticinin bankas1 BPO islemi yapmaya hazirsa taraflar BPO yontemi ile ithalat veya ihracat is-
lemlerini bir banka giivencesiyle, hi¢bir kural ve rezerv konusuyla ugrasmadan hizli ve kolay
bicimde gerceklestirebilirler.

BPO yo6ntemin kullanmak i¢in 6ncelikle taraflarin bu 6deme yonteminin farkinda olmasi ve
avantajlarini bilmesi ve sonra bankalariin hazir olup olmadigini kontrol etmeleri gerekir.

Alia1 ve satic1 BPO kullanmaya karar verdikten sonra alicinin bankasina islem igin gerekli
sartlar bildirirler, bu sartlar malin ithali igin gerekli belgeler ve diger sartlardir, 6rnegin, ytik-
leme yeri, bogaltma yeri, son yiikleme tarihi ve benzeri sarlar.

Alicinin bankasi bu sartlar1 TMA’ya yerlestirir ve bir veri tabani (Baseline) olusturur.

Alicinin bankasi bu sartlari saticiya gonderdikten sonra bu sartlardan geri donemez ve taah-
hiidii baglar. Yani saticiya karsi geri dontilmez bir 6deme taahhiidiine girmis olur. Bunun igin
tabi ki alic1 ve bankas1 arasinda bir kredi iligkisi olmasi gerekir, zira alicinin bankasi alicinin
talimat1 tizerine geri doniilmez bir taahhiide girmektedir. Bu kismi akreditif 6deme yontemi
gibidir. Bundan sonra saticinin yapacag is; TMA’daki sartlara gore mali yiiklemek ve istenen
bilgileri vermektir. Saticinin yiiklemeden sonra kagit belgeleri bankaya vermesi gerekmez, sa-
dece TMA'nin istedigi bilgileri bankasina iletmesi yeterlidir. Saticinin bankas: saticidan aldig:
bilgileri TMA’ya yiikler, TMA, saticinin bankasindan gelen bilgileri daha 6nce kendisine yer-
lestirilmis olan veri taban (Baseline) ile karsilastirir, eger bilgiler eslesirse satic1 parasini alir. Bu
arada kagit belgeler mal ile birlikte veya dogrudan aliciya gonderilir, boylece satici parasmi
hizl bir sekilde banka giivencesi ile alirken alic1 da gecikmeden malini ¢ekebilir.

Bir BPO isleminde siire¢ ¢ok basit olarak soyledir;

Alic1 ve satic1 bankalarinin BPO’ya hazir olup olmadiklarini kontrol ederler,

Alic1 ve satic1 aralarinda sozlesme yaparlar,

Alic1 BPO diizenlenmesi i¢in bankasina miiracaat eder,

Aliciin bankasi BPO diizenler ve gonderir, alicinin bankas1 boylece yiikiimlii banka (obli-
gor) olur,

Saticinin bankas1 BPO’yu saticiya ihbar eder,

Satic1 BPO'nun sartlarini kontrol eder ve onayini verir,

Satic1 yiikleme yapar ve belgeleri hazirlar, kagit belgeleri bankaya gondermez,

TMA'nin gerektirdigi bilgileri kagit belgelerden toplar ve bankasma (Recipient banka) gon-
derir,

Saticinin bankasi saticinin kendisine ilettigi bilgileri TMA’ya sunar,

TMA sunulan bilgileri daha 6nce nezdinde bulunan veri taban (Established Baseline) ile
karsilatirir,

Veri tabani ile sunulan bilgileri (data) karsilastirir,

Sonucu taraflara rapor eder,



Tam eslesme saglanirsa BPO 6denebilir hale gelir,
Yiikiimlii banka (Obligor) veri tabaninda bulanan sarta gore hemen veya vadesinde 6deme

yapar.
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BPO Sonradan eklensbilir

PARAMNIN TRANSFEREDILMESI (SIGHT/MATURITY)

Kaynak: BPO'nun Kullanilmasi, 2014, Tiirkmen Kitabevi, Abdurrahman Ozalp

BPO ayr1 bir 6deme yontemi olsa da esas olarak Mal Mukabili (Acik hesap) ve akreditif ara-
sindaki eksik ve agiklar1 kapatmaktadir. Mal Mukabili 6deme yonteminde kolay ve hizlidir,
ancak banka giivencesi yoktur. Akreditif banka giivencesi saglar, ancak kullanimi zor ve riskli-
dir. Kisacasi, BPO, mal mukabili 6demeye banka giivencesini ¢ok kolay ve basit bir sekilde sag-
lamaktadir.

Akreditif isleminde kagit belgeler incelenmek {izere taahhiide giren bankaya verilir, banka
kagit belgeleri akreditif ve swift teknigine, uluslararas: kurallar (UCP, ISBP, URR), goriis ve
kararlara (ICC gortisleri, Docdex kararlari) gore inceler, sonugta uygun bulursa 6deme yapar,
aksi halde belgelere rezerv koyar ve ddeme yapmaz. Zorluk buradadir. Saticinin uygun belgeler
sunabilmesi ve paray1 banka giivencesi ile alabilmesi i¢in akreditif ve swift teknigini, UCP, ISBP,
URR gibi kurallar ve ilgili karar ve gortisleri bilmesi gerekir ki bu her zaman miimkiin olma-
maktadir. Bu nedenledir ki bugiin akreditif islemlerinde rezerv oran1 %70 civarindadir. Bu ytik-
sek bir orandir, ihracatcilarin akreditif islemlerinde paray1 banka giivencesi ile tahsil etme orani
%30 anlamina gelir ki burada ihracatgi i¢in yiiksek risk vardir. Bunun sonucu olarak akreditifin
kullanimi giin gectikce diismektedir, 1970°1i yillarda akreditifin global ticaretteki pay1 %50 ci-
varindayken bugiin yaklasik %13, 2020 yilinda %10 civarinda olacagi tahmin edilmektedir. Bu



karsilik global ticarette Mal mukabili 6deme yonteminin pay1 yaklasik %82 civarindadir. Akre-
ditiften Mal mukabiline bir kayma vardir ve artarak devam etmektedir, bunun nedeni akreditif
islemlerindeki yiiksek rezerv orani ve kullanim giigliigtidiir.

Banka giivencesi bir ihtiyag¢ oldugu halde neden Mal mukabiline gidilmektedir?

Mal mukabili 6deme yontemine agir kurallar gerektirmedigi, ¢ok basit, kolay ve hizli oldugu
igin gidilmektedir, gerektiginde banka giivencesi bagka yerlerden alinmaktadir. Ornegin, Fak-
toring, Sigorta, Standby ve Banka garantisi gibi. Buda ihracatgiy1 farkli kaynaklar: bulmak, kul-
lanmak ve yiiksek maliyet 6demek zorunda birakmaktadar.

Pesin, Mal mukabili, Vesaik mukabili ve Akreditif gibi geleneksel 6deme yontemleri hiz, ba-
sitlik, kolaylik ve giivence gibi 6zelliklerin tiimiinii bir arada vermek konusunda yetersiz kala-
bilmektedir. Birsinin bir tarafi giicliiyken bir diger tarafi eksik veya zayif kalabilmektedir. Bu
nedenle BPO gibi hiz, basitlik, kolaylik ve giivence gibi 6zellikleri teknolojinin imkanlari ile bir
arada veren yeni bir 6deme yontemine ihtiyaci vardir. Ticaret yapan taraflarin Mal Mukabilinin
kolayligina, Akreditifin giivencesine, finansman imkanlarina, teknolojinin hizina ihtiyact ol-
dugu kadar fiziki belgelere 6zgii kaybolma, tahrifat, calinma, rezerv gibi risk ve zorluklari da
ortadan kaldirmaya ihtiyaci vardir. Iste BPO bdyle bir ihtiyacin sonucu olarak ortaya g¢ikmustir.
Amag banka giivenceli basit ve hizl1 bir 6deme yontemi arayanlarin ihtiyacini karsilarken akre-
ditiften uzaklasanlar1 yakalamaktir.

Tk olarak SWIFT tarafindan tasarland1 ve kullanima agild1. 2013 yilinda ICC tarafindan ku-
rallar1 yazildi. Bu kuralar bankalar arasindaki iligskiler ve TMAnin kullanilmasina iliskindir,
alic1 ve satici ile ilgili degildir. Alic1 ve satictnin BPO kullanabilmesi i¢in ICC kurallarini detayl
bilmesine gerek yoktur.

BPO’nun taraflara saglayacag1 avantajlar asagidaki gibi 6zetlenebilir;

BPO’nun Genel Olarak avantajlari;

Hizly, kolay ve basittir

Elektronik, otomatik ve banka gilivencelidir

Kag1t Belgeler ve inceleme yoktur,

Standarttir, otomatiktir,

Gecikme yoktur,

Operasyon Risk ve Maliyeti Diistiktiir,

Limit/Risk Kontrolii ve finansman imkanlar: vardir.

BPO’'nun Satic1 icin Avantajlar;

Alicinin 6dememe / 6deyememe, siparisi iptal etme, mali almama riskini ortadan kaldirir,
Gizli teyit ile tilke ve Yiikiimlii Banka (obligo) riskini ortadan kaldirilabilir,

Esnek finansman imkanlari saglar, Avans, sevk oncesi, prefinansman, sevk sonrasi, postfi-
nansman, iskonto, Fatura, Siparis, antrepo, alacaklarin finansmani gibi

Fiziki belgelere 6zgii operasyon, kurallar, inceleme, rezerv, kaybolma, gecikme riskini orta-
dan kaldirr,

Operasyon ve rezerv masraflarin ortadan kaldirir,



Agir kural, teknik ve ictihatlar1 bilme ihtiyacini ortadan kaldirir. UCP, ISBP, URR, URC gibi
ICC Kurallari, Akreditif ve SWIFT kurallar: gibi.

BPO'nun Alici i¢in Avantajlari;

Pesin 6deme risklerini ortadan kaldirir, Yiikleme yapilmadan paray1 6demez.

Mal mukabili risklerini ortadan kaldirir, eksik belge, ithali engelleyen durumlar vs.

Mal ve yiikleme iizerinde kontrol saglar, Gozetim/kalite belgesi isteyerek

Finansman imkani saglar, Postfinansman, 6deme vadesini 6teleme gibi.

Pazar, rekabet ve miizakere giiciinii arttir, Mal mukabili yerine BPO 6nermek gibi.
Teminat ve risk kontrolii saglar, BPO'nun sonradan eklenebilmesi

Tedarik riskini azaltir, Malin zamaninda {iretilmemesi/gonderilmemesi

Fiziki belgelerden kaynaklanan riskleri ortadan kaldirir, Belgelerin kaybolmasi, gecikmesi
Fiziki belgelerden kaynaklanan maliyetleri azaltir, Inceleme, Rezerv ve gecikme masraflari

BPO diinyada daha gok uzak dogu olmak iizere bir¢ok biiyiik banka grubu tarafindan kul-
lanilmaktadir. BPO’yu kullanmaya baslayan BP Chemicals, Vale, gibi uluslararas: bazi firmalar
BPO’nun avantajlarin bir¢cogunu kendi sunumlarinda teyit etmislerdir. Tiirkiye’de de kullanil-
maktadir, 2015 y1li itibariyle yaklasik 100 adet islem yapilmustir.

BPO’yu kullananlarin genelde olumlu goriisleri mevcuttur, bazilar1 asagidaki gibidir.
Ithalat ve Thracat isleri hiz kazanmus,

Prosediir ve formaliteler azalmus,

Operasyon ve ticaret kolaylasmus,

Erken 6deme ve teslimat gergeklesmis,

Alic1 ve saticl arasinda iliskiler giiclenmis,

Kagtlar belgeler ile ilgili masraf ve sorunlar ortadan kalkmus,

Siparis iptal ve degisiklik sorunlar: bitmis,

Alicinin 6dememe riski ortadan kalkmis,

Odemeye banka giivencesi gelmis,

Kredilendirme riski alictdan bankaya ge¢mis,

Erken 6deme ile kur riski azalmus,

Erken finansman ile tedarik¢i desteklenmis,

Gortinirlik, izlenebilirlik artmais,

Karisik teknikler ve kurallar ortadan kalkmus,

Bankalarda gecen siire azalmis

Likidite kolay ulasilabilir olmus, tahsilat siiresi azalmis,

Posta, kirtasiye ve banka masraflari azalmis,

Kagit belgeleri inceleme, génderme, rezerv masraflar1 ortadan kalkmus,
Stok masraflar1 azalmus,

Pazar genislemis,

Aliclarin eli giiglenmis, daha iyi kosullarda pazarlik yapma imkanina kavusmuslar.

BPO her ne kadar oncellikle dis ticaret ve smir Otesi ile ilgili goriinse de yurticinde de kulla-
nilmasi miimkiindyir.

Mevcut durumda BPO'nun 6niindeki en biiyiik engel bilgi ve donanim eksikligidir. Bilgi
eksikligini gidermek icin bu konudaki yayinlar1 okumak, seminer ve konferanslara katilmak



yeterli olurken donanim eksikligi bankalarla ilgilidir, bunun i¢in miisterilerin bankalarimni tegvik
etmeleri, bankalarinda Diinya Ticaret Orgiitii ve Milletlerarasi Ticaret Odasinin gagrilarina uya-
rak eksiklerini tamamlamasi ve degerli 6deme yonteminin rahatlik, giivence ve konforunu {il-
kemiz ticaretcilerine sunmasi dnemlidir.

Bugiin TIM’in destegi ve ICC Tiirkiye'nin gaba ve galismalar sayesinde Diinya’nin birgok
tilkesinden ¢ok daha ileri bir durumdayiz. Bu konuda yapilan geviri, egitim ve seminerlerle
sektore gerekli bilgi transferi saglandi, bunun sonucunda bazi bankalarimiz miisterilerin talep
ve takipleri sonucunda gerekli donanima sahip oldular ve yaklasik 1000 adet islem gercekles-
tirdiler. Sonugta, BPO cagdas bir 6deme yontemidir, BPO sayesinde tacirlerimiz Mal Mukabili-
nin kolaylik ve basitligine Akreditifin banka giivencesi ile sahip olmas: miimkiin olurken diger
taraftan fiziki belgelerle ugrasmak zorunda kalmayacak, boylece zaman ve maliyetten tasarruf
etmis olacaklar, modern ve teknoloji destekli bir 6deme yonteminin rahatligini yasayacaklardir.
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